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L’esperto che confeziona
investimenti su misura ~

Il Mondo

wrofessioni

Lavorano in studi associati con commercialisti, avvocati, architetti. Pagati dal cliente ey %

Non vende prodotti, non chiede prov-
vigioni o commissioni, ma viene pa-
gato per la sua consulenza con una
parcella professionale. La rivoluzione
nel settore degli investimenti ha un
nome, consulente finanziario indipen-
dente, e una data: 17 gennaio 2007
con 'approvazione da parte del Par-
lamento della direttiva europea sui
servizi d’investimento Mifid (Market
in financial instruments directive),
che ha segnato il primo passo
verso il riconoscimento for-
male di una attivita gia esi-
stente e che portera, entro il
prossimo novembre, alla isti-
tuzione di un albo professio-
nale dei professionisti abilita-
ti. Ma era davvero necessaria
una nuova figura professio-
nale in un Paese dove gia
operano 200 mila bancari e
30 mila promotori finanziari?
Chi dice di si sostiene che il
consulente finanziario ¢ di-
verso dai tradizionali interlo-
cutori dei risparmiatori (ve-
dere box nella pagina a fianco): non
colloca prodotti ma offre da indipen-
dente consigli a investitort benestanti
(sopra i 100 mila euro di patrimonio).
Ecco perché i consulenti, pur se pochi
(si stima che siano meno di 500 quel-
li in attivita, in prevalenza ex promo-
tori e bancari), sono temuti da ban-
che, sim e assicurazioni, che presto
scenderanno sullo stesso terreno del-
la advisory finanziaria (i promotori
Xelion Banca, gruppo Unicredit, of-
frono consulenza a pagamento e con-
trattualizzata gia da un anno, ma sono
i soli big a farlo). Ma chi sono, come
sOno organizzati e quanto costano i

30 marzo 2007

consulenti indipendenti?
Il modello prevalente ¢ quello asso-
ciativo. Nello studio Cfi & partners di
Pescara, per esempio, i consulenti so-
no sei e tutti specializzati: Roberto
Diodati, Massimiliano Palumbaro ¢
Giulio Caso nella ristrutturazione del
debito e la copertura dei rischi per
enti e imprese; Luisa Spinozzi, nell’a-
nalisi di bilancio e dell’assegnazione
di rating indipendenti alle imprese
per finalita finanziarie ai sen-
si di Basilea II. Mentre Ida
Pagnottella (1) ¢ Daniela Ma-
rinelli svolgono la consulenza
sui portafogli d’investimento.
L’unione fa la forza anche per
P'ex promotore Paolo Zancan
che con un altro pf, Marco
Carraro, ¢ il commercialista
veronese Giuseppe Barbara-
ni ha aperto a Vicenza lo stu-
dio di consuienza Bba (Bull,
bear e ants, ovvero: Toro, orso
e formiche). L'advisor Massi-
mo Tosato ha invece costitui-
to un network di undici con-
sulenti specializzati sul target dei diri-
genti d’azienda in Veneto e
Trentino Alto Adige, tra cui
Hermann Kofler (2), manager
industriale di Bolzano passa-
to alla consulenza finanziaria.
Mentre gli ex promotori
Gualtiero Gallina e il figlio
Carlo hanno aperto uno stu-
dio a Foligno che si avvale
della collaborazione di pro-
fessionisti terzi sul target
aziende. E anche chi lavora in
proprio (a Padova), come Lu-
cio Sgarabotto (3), collabora
comunque con studi profes-
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sionali (tre di commerciali-=—> == 2

sti, uno legale e uno di con-
sulenti del lavoro).
Sull’onorario del consulente
non c’¢ una regola fissa. An-
drea Zanela (4) di Schio (Vi-
cenza) lo calcola in percentuale
sul patrimonio da investire (tra

lo 0,1% e I'1% a seconda della
sua entita). Zanella offre consulen-
za spot su piccoli portafogli (S0 mila
euro) al costo di 500 euro.
L'onorario di Daniele Rossi
(5), di Reggio Emilia, oscilla
tra lo 0,40% per i patrimoni
maggiori fino all’l % per 100
mila euro di asset. In altri ca-
si la parcella ¢ fissa ed & de-
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del patrimonio, dal numero
degli intermediari coinvolti
(piu alto & il numero e pit
cresce la parcella) e dal ri-
sparmio sui costi dei prodot-
ti generati dalla consulenza.
Un discorso a parte per la
«previdence analysis» (ser-
vizio offerto, per esempio, da Gaetano
Agquila (6) a Brescia), che
informa impresa e dipendenti
sullimpatto della riforma
previdenziale e spiega le pos-
sibili alternative per la desti-
nazione del Tfr. L'onorario ri-
chiesto da chi offre il servizio
oscilla tra gli 800 e i 1.500 eu-
ro per ogni corso, in funzione
dei moduli previsti € dei di-
pendenti presenti in aula.

Nel nuovo mercato che na-
sceva c’¢ chi si ¢ ritaghato
uno spazio nella formazione
dei consulenti. La veronese
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